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OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTÉRIEUR — DECISION
Évaluer un plan de territoires avec l’intelligence de comptes

QUESTION

La conception du territoire crée-t-elle une propriété viable et des possibilités équilibrées?

PENDANCE DU GUIDE

L'égalité des comptes ne crée pas de territoires comparables. Les comptes diffèrent selon l'ajustement, la structure

d'achat, les besoins en recherche, les obligations de renouvellement et la complexité des relations.

Commencez ici.

La hiérarchie des comptes propres.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

État de départ et exclusions

Sources de données, dates et limites

Inconnus à valider

TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE

1. Hiérarchie des comptes propres

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

2. Efforts et possibilités d ' estimation

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
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3. Attributions de modèles

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

4. Revoir les exceptions de propriété

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

5. Activer et évaluer

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

COMPARER LES OPTIONS

Affectation géographique

Utile lorsque : couverture locale ou questions de voyage

Limitation: le siège ne peut pas posséder d'achat

Mesures proposées : Vérifier les règles applicables aux entités régionales

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

Propriété du compte nominatif

Utile quand : Relations stratégiques complexes

Limitation: La charge de travail peut se concentrer

Mesures suggérées : appui et capacité du plan

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

Spécialisation sectorielle

Utile quand : Une expertise différente est requise
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Limitation : les groupes de segment croisés créent des chevauchements

Mesure suggérée : Définir le propriétaire de la coordination

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

Planification des scénarios

Utile quand : Tester une réaffectation proposée

Limitation : Les hypothèses d'entrée façonnent l'équilibre apparent

Mesures proposées : Examiner la charge de travail et les exceptions

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT À UNE PROCHAINE ÉTAPE

Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succès et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arrêter les critères

Guide : https://outselll.com/fr/blogs/territory-planning-account-intelligence/

Politique en matière d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/


