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JOURNAL EXTERIEUR — DECISION

Distinguer le pipeline généré du pipeline influencé

QUESTION

Comment une équipe d'ABM d'entreprise devrait-elle définir le pipeline source et influencé sans gonfler l'une ou

|'autre mesure?

PENDANCE DU GUIDE

Les équipes utilisent souvent la source pour désigner le premier contact, I'origine de la possibilité ou le crédit de
propriété, puis comparez-le avec influencé comme si les mesures étaient mutuellement exclusives. Ces choix
engendrent des différends parce que ni I'étiquette ne fournit une régle universelle.

Commencez ici.

Acceptez le déclencheur d'origine.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

Etat de départ et exclusions
Sources de données, dates et limites
Inconnus a valider
TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE
1. Accepter le déclencheur d'origine
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
2. Définir l'influence de qualification
Preuves ou commentaires

Produit ou décision
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Propriétaire et point d'examen

3. Préserver le chevauchement des possibilités
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

4. Valeur séparée du crédit

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

5. Enregistrements distincts réconciliés
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
COMPARER LES OPTIONS

Drapeau d'origine

Utile quand: Comprendre la formation des opportunités

Limitation: dépend du déclencheur convenu

Mesures suggérées : Documenter les régles de conflit
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Drapeau d'influence
Utile lorsque: Suivi de la participation pertinente
Limitation : Le chevauchement empéche le simple summing

Mesures suggérées : Signaler des ID d'opportunités distinctes
Pourquoi cela correspond a notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir
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Crédit fractionnel
Utile quand : Attribuer un total défini
Limitation : Les poids refletent les hypothéses du modéle

Mesure suggérée : Affectations de modeles réconciliables
Pourquoi cela correspond a notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT A UNE PROCHAINE ETAPE
Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succes et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arréter les criteres

Guide : https://outselll.com/fr/blogs/sourced-versus-influenced-pipeline/

Politique en matiére d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/
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