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OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTÉRIEUR — DECISION
Personnaliser pour le groupe d’achat, au-delà du poste

QUESTION

Comment l'entreprise ABM peut-elle personnaliser le contenu sans fragmenter l'analyse de rentabilisation du

compte ?

PENDANCE DU GUIDE

Gardez une histoire de compte. Modifier la question, les preuves et l'étape suivante pour chaque intervenant.

Commencez ici.

Choisissez un problème d'affaires et écrivez les questions financières, technologiques et opérationnelles qu'il crée.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

État de départ et exclusions

Sources de données, dates et limites

Inconnus à valider

TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE

1. Confirmer les rôles d'achat

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

2. Ecrivez un bref partagé

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
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3. Cartographier les décisions relatives au rôle

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

4. Construire des modules d'information

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

5. Examiner les membres manquants

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

COMPARER LES OPTIONS

Modules de rôle

Utile lorsque : Les responsabilités sont confirmées

Limitation : les rôles peuvent changer

Mesure suggérée : Examen après la découverte

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

Navigation guidée par des questions

Utile quand : L'identité du visiteur est inconnue

Limitation : le choix donne une intention limitée

Mesure suggérée : Demander quelle décision reste

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

Exposé sur l ' ensemble du compte

Utile quand: Le groupe a besoin d'un contexte partagé
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Limitation : Impossible de répondre à chaque détail

Mesure suggérée : Lien entre les éléments de preuve

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT À UNE PROCHAINE ÉTAPE

Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succès et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arrêter les critères

Guide: https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/blogs/buying-group-personnalisation/

Politique en matière d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/


