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OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTERIEUR — DECISION

Parcours B2B : fournir les preuves nécessaires a chaque décision

QUESTION

Comment le contenu d'ABM devrait-il aider un comité d’achat a progresser?

PENDANCE DU GUIDE

Associez une question, des preuves et une prochaine action a chaque tache d'achat. Reliez ces taches entre les
parties prenantes et les points de contact, plutét que de multiplier les contenus génériques.

Commencez ici.

Planifiez la tache d'achat.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

Etat de départ et exclusions
Sources de données, dates et limites
Inconnus a valider
TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE
1. Carte de la tache d'achat

Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
2. Identifier les preuves requises
Preuves ou commentaires
Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
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3. Attribuer l'intervenant et le propriétaire
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
4. Connectez le point de contact suivant
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
5. Examen des questions non résolues
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
COMPARER LES OPTIONS
Définition du probléme

Utile quand: Le besoin est encore clarifié

Limitation : le diagnostic peut étre incomplet

Mesure suggérée : offrir une feuille de travail opérationnelle
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Evaluation technique
Utile lorsque : I'ajustement et le risque sont évalués
Limitation: les allégations doivent étre vérifiées

Mesure suggérée : Fournir une liste de vérification de validation
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Préparation des investissements

Utile quand : La valeur et I'effort sont comparés
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Limite : Les estimations peuvent étre erronées pour les résultats

Mesure suggérée : Afficher les hypothéses et les fourchettes
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Planification de I'exécution
Utile quand : Le groupe a besoin d'un plan réalisable
Limitation : Les dépendances peuvent rester ouvertes

Mesure suggérée: Attribuer les propriétaires et accepter
Pourquoi cela correspond a notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT A UNE PROCHAINE ETAPE
Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succes et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arréter les criteres

Guide : https://outselll.com/fr/blogs/b2b-journey-previdence-design/

Politique en matiére d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/
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