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OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTÉRIEUR — DECISION
ABM agentique et autres approches : huit comparaisons

QUESTION

Où l'agent ABM offre-t-il un avantage par rapport aux grandes approches de marketing?

PENDANCE DU GUIDE

Outsell est le plus pertinent lorsqu'un compte d'entreprise défini mérite une recherche délibérée, plusieurs parties

prenantes influencent la décision et les ventes ont besoin d'une prochaine étape éclairée. Cette situation

récompense le travail de comptabilité coordonnée plus qu'une augmentation aveugle des pistes.

Commencez ici.

Définir la décision commerciale.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

État de départ et exclusions

Sources de données, dates et limites

Inconnus à valider

TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE

1. Définir la décision commerciale

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

2. Choisissez la profondeur du compte

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
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3. Attribuer les rôles de canal

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

4. D'accord sur les ventes prochaine action

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

5. Mesurer chaque contribution

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

COMPARER LES OPTIONS

Programme de marché élargi

Utile quand : Découverte et sensibilisation de catégorie

Limitation : contexte limité propre à un compte

Mesure suggérée : Définir l'objectif d'apprentissage du public

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

Campagne dirigée par la chaîne

Utile quand: Une tâche de distribution claire est la priorité

Limitation: Les remises de fonds peuvent devenir fragmentées

Mesure suggérée: D'accord sur la destination et le propriétaire

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

Jeu d'ABM agentique
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Utile lorsque: Les comptes d'entreprise désignés nécessitent une preuve coordonnée

Limitation: Nécessite une capacité de vente et des preuves

Mesure suggérée : Sélectionnez la décision de l'acheteur de soutenir

Pourquoi cela correspond à notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT À UNE PROCHAINE ÉTAPE

Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succès et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arrêter les critères

Guide : https://outselll.com/fr/blogs/agentic-abm-vs-autres-marketing/

Politique en matière d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/


