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OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTERIEUR — DECISION

Huit fagons de soutenir les ventes de services SAP avec 'ABM

QUESTION

Comment le travail de compte agentaire examiné peut-il appuyer I'évaluation commerciale des services SAP?

PENDANCE DU GUIDE

L'utilisation du SAP par un compte ne permet pas d'identifier une possibilité de services. Demandez quel
processus d'affaires, mise en ceuvre, migration ou décision de soutien l'acheteur envisage.

Commencez ici.

Définir la question du projet.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

Etat de départ et exclusions
Sources de données, dates et limites
Inconnus a valider

TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE

1. Définir la question du projet

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

2. Cartographie des examinateurs responsables
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
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3. Dépendances des services de documentation
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

4. Revoir le compte rendu

Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

5. Mesure acceptée prochaines étapes
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
COMPARER LES OPTIONS
Hypothese de transformation

Utile quand: Un projet potentiel doit étre validé

Limitation : les signaux publics peuvent étre ambigus

Mesure suggérée: Confirmer la question de l'acheteur
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Jeu de services en grappes
Utile quand : Les comptes partagent un probleme d'évaluation
Limitation: Les environnements du projet different encore

Mesures suggérées: Examiner les hypothéses techniques
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Appui aux services de compte nominatif

Utile quand: Un projet matériel justifie la profondeur
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Limitation : Nécessite un examen spécialisé et un acces

Mesure proposée : D'accord sur les éléments de preuve et la portée de la prestation
Pourquoi cela correspond a notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT A UNE PROCHAINE ETAPE
Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succes et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arréter les criteres

Guide : https://outselll.com/fr/blogs/agentic-abm-for-sap-services/

Politique en matiére d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/
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