OUTSELL Al ACCOUNT RELEVANCE. CLEAR OWNERSHIP.

OUTSELL PLAYBOOK

JOURNAL EXTERIEUR — DECISION

Un pilote ABM de 90 jours utile aux équipes commerciales

QUESTION

Qu'est-ce qu'un pilote doit enseigner a votre équipe avant que vous n'évaluiez?

PENDANCE DU GUIDE

Faire du pilote une séquence de décisions susceptibles d'examen. Au jour 90, vous devez savoir quoi continuer,
améliorer ou arréter.

Commencez ici.

Ecrivez la question d'apprentissage et ce que le pilote peut raisonnablement observer en 90 jours.

VOTRE SITUATION

Compte ou cohorte

Décision de prendre

Etat de départ et exclusions
Sources de données, dates et limites
Inconnus a valider

TRAVAILLEZ PAR LE GUIDE

1. Accepter la question de 'apprentissage
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen

2. Niveau de référence de la cohorte de comptes
Preuves ou commentaires

Produit ou décision

Propriétaire et point d'examen
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3. Valider une piéce compléte
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
4. Activer et revoir chaque semaine
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
5. Décider de I'échelle a appliquer
Preuves ou commentaires
Produit ou décision
Propriétaire et point d'examen
COMPARER LES OPTIONS
Portail d'alignement

Utile lorsque : l'univers ou la propriété du compte est incertain

Limitation: Le lancement reste bloqué jusqu'a ce que les propriétaires acceptent

Mesure suggérée : Approuver la liste, les exclusions et le niveau de référence
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Validation de lecture
Utile quand: Messages et preuves doivent étre testés
Limitation : le volume de production peut cacher un contexte faible

Mesures suggérées : Examiner les mémoires et les avoirs des représentants
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Examen de l'activation

Utile quand : La piéce est en direct et les ventes recoivent des réponses
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Limitation: L'activité seule ne s'avére pas utile

Mesure suggérée: Examiner les transmissions acceptées et les commentaires des acheteurs
Pourquoi cela correspond a notre situation
Preuves nécessaires avant d'agir

Décision sur le bareme
Utile quand : Le pilote a accumulé des preuves utilisables
Limitation: Les fenétres courtes ne peuvent pas afficher de revenus fermés

Mesure suggérée : Continuer, réviser ou arréter le plans d’action de compte
Pourquoi cela correspond a notre situation

Preuves nécessaires avant d'agir

ENGAGEMENT A UNE PROCHAINE ETAPE
Action choisie

Propriétaire responsable

Approbation requise

Mesure de succes et définition

Date de révision

Continuer, réviser ou arréter les criteres

Guide : https://outselll.com/fr/blogs/90-day-enterprise-amm-pilot/

Politique en matiére d'édition et de preuve : https://outell-ai-agency.marketplace-0455.chatgpt.site/editorial-policy/
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