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OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

SEO fur ABM: Fragen der Buying Group beantworten

FRAGE

Welche Suchfragen verdienen einen niitzlichen offentlichen Artikel?

LEITFAHRZEUGE

Ein Kontoprogramm und ein Suchinhaltsprogramm kénnen die gleichen Kauferentscheidungen unterstitzen,
dienen jedoch verschiedenen Kontexten. Offentliche suchinhalte miissen jemandem helfen, ein problem zu
verstehen, ohne den zugriff auf ein privates konto zu tibernehmen.

HIER FREIST

Wahlen Sie eine echte Kauferfrage.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Wahlen Sie eine echte Kauferfrage
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
2. Schreiben Sie die vollstéandige Antwort

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle

3. Hinzufligen von Beweisen und nutzlichen Visuals
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle

4. Verbundene Entscheidungen

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle

5. Uberprifung der Auffindbarkeit und Verwendung
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN

Offentlicher Entscheidungsfiihrer

Nutzlich, wenn: Ein Kaufer braucht eine allgemein nutzliche Antwort

Einschrankung: Kann keinen privaten Account-Kontext annehmen

Vorgeschlagene MalRnahme: Erklaren Sie die Entscheidung und die Beweise klar
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Kontospezifischer Vermdgenswert
Ntzlich, wenn: Eine bekannte Beziehung braucht maf3geschneiderte Analyse
Einschrankung: Erfordert validierten Kontext und entsprechenden Zugriff

Vorgeschlagene MaRnahme: Wenden Sie das Framework auf das vereinbarte Account an

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Unterstltzender technischer Artikel
Nutzlich, wenn: Leser benétigen eine Voraussetzung oder ein Implementierungsdetail
Einschrankung: Kann ablenken, wenn ohne Erklarung verbunden

Vorgeschlagene Aktion: Verwenden Sie kontextuelle Links im entsprechenden Schritt
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Programmseite
Nutzlich, wenn: Ein Leser den Dienst bewerten mochte
Einschrankung: Serviceanspriiche brauchen einen klaren Umfang

Vorgeschlagene Aktion: Verbinden Sie den Artikel mit relevanten Deliverables
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewahlte Malinahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberprifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/seo-for-abm-content/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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