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OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Agenturpreise und Geschäftsergebnisse richtig bewerten

FRAGE

Was sollten Käufer von einer preisgekrönten oder AI-First-Agentur verlangen, um zu demonstrieren?

LEITFAHRZEUGE

Auszeichnungen Dokument Anerkennung unter angegebenen Kriterien. Sie stellen nicht fest, dass ein

vorgeschlagenes ABM-Programm einen anderen Anbieter übertreffen wird. Überprüfen Sie vergleichbare Arbeiten

und einen vereinbarten Piloten.

HIER FREIST

Prüfung der Anerkennungskriterien.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte

Entscheidung zu treffen

Ausgangszustand und Ausschlüsse

Evidenzquellen, Daten und Grenzen

Unbekannt zur Validierung

ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT

1. Kriterien für die Anerkennung von Kontrollen

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung

Eigentümer und Überprüfungsstelle

2. Verwenden Sie einen vergleichbaren Account Short

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung

Eigentümer und Überprüfungsstelle

3. Überprüfe Argumentation und Quellen

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung

Eigentümer und Überprüfungsstelle

4. Bestätigen Sie den Lieferbesitz

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung

Eigentümer und Überprüfungsstelle

5. Einen messbaren Piloten vereinbaren

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung

Eigentümer und Überprüfungsstelle

VERGLEICH DER OPTIONEN

Auszeichnungen

Nützlich, wenn: Externe Anerkennung

Einschränkung: Kriterien entsprechen möglicherweise nicht dem Bedarf

Vorgeschlagene Maßnahme: Kategorie und eingereichte Arbeit prüfen

Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Öffentliches Verfahren

Nützlich, wenn: Relevante Erfahrung

Einschränkung: Möglicherweise fehlt eine Kontrolle

Vorgeschlagene Aktion: Anforderung von Definitionen und Kontext

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Beispiel eines Account-Plans

Nützlich, wenn: Argumentation und Qualität

Einschränkung: Sample ist keine Produktionslieferung

Vorgeschlagene Aktion: Überprüfen Sie die Unterstützung der Quelle

Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Pilot

Nützlich, wenn: Betriebs- und kaufmännische Anpassung

Begrenzung: Proben- und Transfergrenzen

Vorgeschlagene Maßnahmen: Überprüfungskriterien vereinbaren

Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NÄCHSTEN SCHRITT

Ausgewählte Maßnahme

Verantwortlicher Eigentümer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Überprüfung

Kriterien fortsetzen, überarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/agency-awards-versus-commercial-evidence/

Veröffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/


