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BESCHLUSSBESCHREIBUNG

Ein Bewertungsraster fur den Vergleich von ABM-Agenturen

FRAGE

Wie vergleichen Sie ABM-Partner in Bezug auf Spezialisierung, Ausfiihrung, Proof und Commercial Fit?

LEITFAHRZEUGE

Bewertung jedes Kriteriums von null bis drei: nicht vorhanden, angekindigt, in einer relevanten Stichprobe
nachgewiesen oder durch einschlagige Beweise bestétigt. Behandeln Sie dies als vorgeschlagenen
Beschaffungsrahmen, nicht als unabhéngiges Rating von Outsell oder einem anderen Anbieter.

HIER FREIST

Gewichten Sie die neun Kriterien.

DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Gewichtung der neun Kriterien

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
2. Sammeln Sie die Quellenbeweise

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
3. Uberprifen Sie ein komplettes Account Play
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
4. Umfang und Nachweisliicken auflésen
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
5. Einvernehmlich einem Piloten

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN
Beworbene Leistungsfahigkeit

Nutzlich, wenn: Ein Anbieter gibt seinen beabsichtigten Umfang an

Limitation: Stellt keine erfolgreiche Lieferung fest

Vorgeschlagene MalRnahme: Anfordern einer relevanten Probe
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Nachweis der Leistungsfahigkeit
Nutzlich, wenn: Ein Sample zeigt das komplette Account Play

Einschrankung: Kann eine kuratierte Demonstration sein

Vorgeschlagene MalRnahmen: Fehler prifen und Entscheidungen tGberprifen

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Entscharfte Lieferung
Nutzlich, wenn: Eine relevante Referenz oder Fall liefert Beweise
Limitation: Ergebnisse hangen von den Startbedingungen ab

Vorgeschlagene MalRnahme: Definitionen und Vergleichbarkeit Gberprifen
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewéhlte Mal3hahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberpriifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/abm-agency-comparison-scorecard/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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