OUTSELL Al ACCOUNT RELEVANCE. CLEAR OWNERSHIP.

OUTSELL PLAYBOOK

OUTSELL JOURNAL —
BESCHLUSSBESCHREIBUNG

ABM-Accounts priorisieren, wenn alles wichtig erscheint

FRAGE

Welche Accounts verdienen diese Woche knappe Forschungs- und Verkaufsaufmerksamkeit?

LEITFAHRZEUGE

Die Priorisierung von Accounts bricht oft ab, wenn der strategische Wert, die jingsten Aktivitaten und die
Praferenz von Verkaufern in einer einzigen unerklarlichen Punktzahl zusammengefasst werden. Die resultierende
Liste kann prazise aussehen, wahrend das Urteil, das sie hervorgebracht hat, versteckt wird.

HIER FREIST

Uberpriifen Sie die Berechtigung des Kontos.
DEINE LAGE

Account oder Kohorte
Entscheidung zu treffen
Ausgangszustand und Ausschlisse
Evidenzquellen, Daten und Grenzen
Unbekannt zur Validierung
ARBEITEN DURCH DEN LEITFAHRT
1. Berechtigung zur Uberpriifung des Kontos
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentiimer und Uberprifungsstelle
2. Validieren des aktuellen Kontexts

Nachweis oder Eingabe
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Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
3. Wéhlen Sie Aktion oder Forschung

Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
4. Besitzer zuweisen und néchster Schritt
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
5. Uberprifen Sie das Ergebnis der Warteschlange
Nachweis oder Eingabe

Output oder Entscheidung
Eigentimer und Uberprifungsstelle
VERGLEICH DER OPTIONEN

Handeln Sie jetzt

Nutzlich wenn: Fit und ein relevanter nachster Schritt werden unterstutzt

Einschrankung: Erfordert einen verfigbaren Eigentiimer

Vorgeschlagene Aktion: Weisen Sie die Aktion und das Antwortdatum zu
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Forschung Nachster Beitrag
Nutzlich, wenn: Fit ist plausibel, aber der Geschaftskontext ist unvollstandig
Einschrankung: Forschung muss eine definierte Frage beantworten

Vorgeschlagene Aktion: Validierung der Ausléser- und Kaufsituation

Warum das zu unserer Situation passt
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Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Monitor
Nutzlich, wenn: Fit existiert, aber das Timing ist unsicher
Einschrankung: Monitoring kann zu einer permanenten Warteschlange werden

Vorgeschlagene MaRnahme: Legen Sie ein evidenzbasiertes Uberprifungsdatum fest
Warum das zu unserer Situation passt
Vor dem Handeln erforderliche Beweise

Ausschluss oder Umleitung
Nutzlich, wenn: Account Konflikte mit Umfang oder Eigentum
Einschrankung: Aktivitat kann von der Férderfahigkeit ablenken

Vorgeschlagene Aktion: Notieren Sie den Grund und den richtigen Besitzer
Warum das zu unserer Situation passt

Vor dem Handeln erforderliche Beweise

ZUSAMMENFASSUNG ZU EINEM ABGEBOTENEN NACHSTEN SCHRITT
Ausgewahlte Malinahme

Verantwortlicher Eigentimer

Erforderliche Genehmigung

Erfolgsmessung und -definition

Datum der Uberprifung

Kriterien fortsetzen, Gberarbeiten oder stoppen

Leitfaden: https://outselll.com/de/blogs/abm-account-prioritisation/

Veroffentlicher und Evidenzpolitik: https://outselll.com/de/editorial-policy/
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